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JAKA CESTA VEDE K FINANCNI
NEZAVISLOSTI?

Nemuset chodit kazdy den do prace, a presto dostavat na svij Ucet pravidelné vyplatu
v podobé ,renty”. Finanéni nezavislost neni jen doménou milionart a miliardard.

To, Zze je nékdo milionaf neznamen3, ze je financné nezavisly. Tfeba ma vysoké
naklady a je neustale v jednom kole.

Finanéni nezavislosti mize dosdhnout i bézny &lovék. Casto to byva daleko
jednodussi, nez kdyZz mate sta tisicové mésicni naklady jako milionafri.




PENIZE STRANOU = ZAJISTENA RENTA
A BEZPECI

ProSel jsem si stavy, kdy na mém bézném uctu byla nula. Multifunkéni ucet nadoraz.
V penézence prazdno a v lednici jen chleba s maslem. Kdyz konec¢né dorazily penize,

bez milosti jsem jich 44 % poslal na multifunkéni uéet a zakousl se do chleba.
A penize na multifunkénim Uctu se pozvolna kupily.

Dnes mam k milionafi porad daleko. Nicméné, pravé diky penéziim stranou, jsem
mohl i v dobach finanéné skoupych jet na zajimava skoleni. A hlavné jsem si diky nim
mohl zaplatit i najem, kdyz jsem lezel s chfipkou v posteli.

Ale jelikoz jsem extrémista a zacinal jsem na nule, tak jsem mél potfebu se co
nejrychleji dostat do stavu, kdy budu dosahovat takové renty, aby mi pokryla ty
nejnutnéjsi naklady na preziti. Napriklad, kdyz by ¢lovék priSel o praci, postihla ho
nemoc nebo néco jiného. Urcité kazdého z Vas napadne hned nékolik takovych
krizovych moznosti.

Nejcastéjsi dovody lidi, pro¢ se mnou zacali
spolupracovat:

1. Nespokojenost se svymi prfijmy, které chtéli navysit.

2. Hledali néco, co by jim prfineslo lepsi zZivotni standard, aby méli vice casu,
energie, svobody a nemuseli se tolik prepracovavat.

3. Chtéli si nasetrit prostredky na vlastni bydleni, auto, zabezpecit sebe nebo
svou rodinu, chtéli mit slusny dichod.

4. Nedavno pfisli o penize a nyni nem(zou najit produkt pro bezpecné, ale
zaroven efektivni zhodnoceni svych uspor.

5. Méli hypotéku/uvér a potfebovali ho kazdy mésic splacet bez ohledu na to,
zda chodili nebo nechodili do prace.

6. Byli na materské nebo studovali a chtéli zit lepSim zivotem, vénovat se
tomu, co je bude bavit a naplnovat.

7. Méli jiny nebo podobny problém, ktery chtéli vyresit.

Neni dilezité, co s nami Zivot udéla, ale co my udélame
s Zivotem.




KDO VLASTNE JSEM?

Jsem jeden z Vas! Vétsina mych klientd mé méla tu ¢est poznat jako svého opravare
na kotel nebo pfi ro¢ni udrzbé kotle/karmy. Jen jsem se uz dostal do situace, ze
mohu kdykoliv opustit stavajici zaméstnani. Rad se vzdélavam, zajimam se o zdravy
zivotni styl, sport, financni svobodu a jiné volnoCasové aktivity, které mé spojuji s
lidmi a rovnéz mé naplnuji.

PROC TO DELAM?

Protoze chci lidem pomoci tak, jako jsem pomohl sobé. Neustale se vSechno
zdrazuje a dennodenné se stykam s rtznymi lidmi, s nimiz se z 80 % vzdy dostanu
k tématu, jak tuto situaci do budoucna fesit. Jak vyresit obavy z toho, Zze jednou by
mohly byt jejich naklady vyssi nez jejich stavajici plat/mzda.

Polozte si proto otazku, zda chcete mit pestry zivotni standard, nebo jednoho dne
nemit moznost odjet ani na dovolenou ¢i nemit naklady na opravu rodinného
domecku.

Toto je bohuzel jen nékolik z moznosti, které nas mizou postihnout. Vétsina lidi, co
jsou na tom dobfe a nebudou nikdy stradat védi, ze penize vydélavaji penize, a to
neznamena nic jiného nez to, Ze své penize maji do néceho uz vlozené a pobiraji
rentu.

Uprimné jsem vdécny za to, ze jsem pred 6 lety nasel tento produkt a Ze ho mohu
sdilet s ostatnimi a predavat tak své know-how.




CESTA K PASIVNIMU PRIJMU

ZDARMA 190.000 KC ROCNE

Jak vybudovat bezpecny pasivni prijem a ziskat zdarma 190.000 K¢ za rok? K tomuto
vysledku Vam poml(iZze tento nejkonzervativnéjsi produkt. Pro mdj e-book ho
nazveme tfeba ,Progresivni profit“. Z Vaseho zap(j¢eného kapitdlu je mozné
vygenerovat neménny urok 10 % nebo 19 % za rok.

Spocitejme si to u 19 % uroku. Vas vstupni kapital do naseho produktu v hodnoté
1.000.000 K¢ Vam generuje 190.000 K¢ jako zisk z urok( za rok. Mési¢éné to déla
15.833 K¢, které si vybirate na bankovni ucet. To Vam vytvari bezpeény meésicni
pasivni prijem.

Smlouva se uzavird u 10 % Uroku na dobu neurc¢itou (minimalni vklad ¢ini 1.250 K¢),
u 19 % uroku je to na dobu 2 let, kde Vas celkovy zisk z trok ¢ini 380.000 K¢ plus

Vas vstupni kapital. Minimalni vklad u néj ¢ini 6.500 K¢&. Zda uzavrete novou smiouvu,
Ci ukoncite smlouvu a spolupraci, to bude pouze na Vas.
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ZATIMCO ZTRACIME CAS VAHANIM
A ODKLADANIM, ZIVOT UTIKA

Rozhodnéte se

Dilezité je se rozhodnout, Ze chcete byt jednoho dne finanéné nezavisli. Ze jednoho
dne budete mit takovy majetek, ktery vam prinasi pfijem, ze kterého pokryjete
vSechny své naklady. Tak totiz oznacujeme financni nezavislost.

Mate takovy majetek/produkt, ktery generuje pasivni pfijem. Nemovitosti, financni
aktiva, byznysy. To jsou zjednodusené 3 nejCastéjsi typy majetku, které generuji
pFijem.

Rozhodnuti to neni snadné

Vysledky se totiz nedostavi hned. Ale az za nékolik let. V dnesni dobé jsme zvykli na
okamzitou odmeénu. Zverejnime néco na Facebooku a lidé béhem nékolika minut
davaji palce a piSou komentare. V reklamach vidime, jak nékdo rychle zbohatl atd.

Dostat se k finanéni nezavislosti mize témér kazdy. Ze zkuSenosti mohu fici, Ze na

to finanéné ma 8 lidi z 10 lidi. Ale ne kazdy se odhodl3, rozhodne a pak si za svym
rozhodnutim stoji.



BUDUJTE SVOJI RENTU

Jestli utratite vSechno, co vydélate, tak své financni nezavislosti nedosahnete.
Na druhou stranu nema smysl léta jist suchy chleba a ¢ekat na spasnou nezavislost.
Najdéte castku, kterou mizete odkladat kazdy meésic stranou a investovat ji.
Volba neni slozita — ¢im vétsi ta ¢astka bude, tim rychleji se ke svému cili dostanete.
Ukazu Vam to na jednoduchych prikladech.

Marek vydéla 25.000 K¢ mésicné a jeho naklady jsou 20.000 K¢. KaZzdy mésic tak muze
odkladat 5.000 K¢. KdyZ se o né dobre postara, miZe jednoho dne dosahnout finanéni
nezavislosti.

v v/

Karel vydélava 100.000 K¢ mésicné, ale jeho mésicni naklady jsou vyssi, 1710.000 K¢.
To znamena, Ze utrati vic, neZ vydéla. To sportovni auto preci jen néco stoji. S timto
rozpoctem Karel své finan¢ni nezavislosti nedosahne.

Karel prodal svij sportak a bude jezdit obycejnym autem. Jeho nédklady klesnou na
80.000 K¢ mésicné. 20.000 miZe investovat do své finanéni nezavislosti.

Nezalezi na tom, kolik vydelavate, ale kolik dokazete kazdy
meésic odkladat.




JAK TO CELE FUNGUJE?

v’ Pevny a neménny roéni trok 10 % nebo 19 %.

v’ Kazdy mésic pravidelny vybér droki —> kazdy den ziskavate droky z Vasi % roéni
odmeény.

v’ Kontrakt uzavirate u 10 % troku na dobu neurcitou, u 19 % Uroku na 24 mésicu.

v’ V priibéhu smlouvy u 19 % Groku obdrzite celkem 38 % trok + Vasi vlozenou
castku po ukonc¢eni smlouvy.

v’ U nového produktu s roénim trokem 10 % je moznost vybéru mésiéni odmény
ziskl a taky moznost vybrat i vklad od zadani pfikazu do 1 mésice, a to zcela bez
poplatku!

v’ MozZnost zagit profitovat éastkou jiz od 1250 K¢ a postupné pfikupovat.

Jak profitovat?

Abyste si vytvorili svoji financni nezavislost, budete potrebovat aktivum - kapital.
Jinymi slovy, ¢im vyssi bude Vas kapital, tim vyssi bude Vase mésicni uroda.
Pro zacatek Vam k tomu postaci u 19 % uroku minimalni castka 6.500 K¢. Jakmile
se ujistite, Ze vSe funguje spolehlivé a tak, jak jste oekavali, mlzete si kdykoliv Vas
kapital navysit. Tim se Vase finan¢ni nezavislost postupné rozroste.

Zapujéena Sastka = 6.500 K& » drok = 103 K& mésiéné » 1.235 K& roéné
Zapiijéena Castka = 500.000KE W Grok=7.917 KE mésiéné  EEp  95.000 K& rocné

Zapiijéena éastka = 1.000.000 K& » drok = 15.833 K& mésiéné » 190.000 K& roéné

Nedejme se. Vezméme zivot do vlastnich rukou.
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